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Situation der Wohnungswirtschaft

Herausforderungen:

= Steigende Leerstande und Fluktuation

= Wandel vom Vermietermarkt zum Mietermarkt
Konkurrenz um den Mieter als Kunden

= Demografischer Wandel

= Kunden und ihre Bedirfnisse andern sich

= Die Anspriiche an das Produkt ,Wohnen" steigen

LOosungsstrategien: ‘

» Bauliche Anpassungen und Sonderwohnformen
= Attraktive Angebote, orientiert an Anforderungen der Bewohner
= Produkt ,Wohnen* statt ,Wohnung"

v

Hilfe durch IT-gestutzte Mehrwertdienste:

» Basis: intelligente Hausvernetzung
= Schwerpunkt: Service, Dienstleistungen, einfache Funktionen

Mieterbindung, Alleinstellungsmerkmal,
Vermietungserfolg, Verkaufsargument
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Anforderungen der Wohnungswirtschaft an vernetze Losungen
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Anbindung an Service und
Dienstleistung
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